DESTINATARIOS

El curso estéd dirigido a abogados, procuradores, mediadores,
graduados sociales, fiscales y jueces; ademas, tiene cabida
cualquier jurista que le interese conocer el universo del curso, ya
cuente con experiencia previa 0 se encuentre en periodo
formativo.

OBJETIVO GENERAL

Este curso facilita la adquisicién de competencias capacitado-
ras de la planificacion estratégica de cada caso litigioso antes y
durante el proceso, tomar decisiones sobre él de manera
eficiente y rigurosa y contar con un plan de accién que abarque
tanto las tareas de articulacion del discurso litigioso como su
armadura argumental y probatoria.

El participante accedera a las claves persuasivas de todo
informe juridico en juicios y encontraré las orientaciones que
guien los instantes destinados a la defensa oral.

En definitiva, dicha preparacion se enfoca a que el jurista
litigante haga suyos los idéneos resortes de la eficacia estratégi-
cay oral ante todo proceso.

DURACION Y EXTENSION
4 meses (60 horas lectivas)
CONDICIONES TECNICAS

A) PLAZAS LIMITADAS:Se admitiran por orden de
inscripcion.

B) INSCRIPCION Y CONTACTO:Consultar fechas de
inscripcion en http://formacion.tirant.com y para cualquier
informacion adicional:

M@ Carmen Garcia Maria Esteban Martin
Tel: 96 3610048/50 ext.2 Telf. 96 3610048 ext.2
mcarmen@tirant.com maria.esteban@tirant.com

Raul Garcia
Tel: 91 4454785
garcia@tirant.com

Tirantformacion se reserva el derecho de cancelar/aplazarel
curso sino se llega al minimo de inscripciones.

D) PRECIO: CONSULTE PRECIO Y FORMAS DE PAGO.

Bonificable con cargo a su crédito de Formacion Programad
por las Empresas. Consulte su crédito disponible con nuestro
convenio y/o en www.fundae.es

Desde enero de 2018 el Curso incorpora nuevas
herramientas pedagégicas y practicas para optimizar el
aprendizaje:

- Incluye ejemplos de juicio completo audiovisual.
- Posibilita una evaluacién personalizada de la
habilidad oratoria del alumno a través de videos.

DATOS DE SOLICITUD

NOMBRE: ...
APELLIDOS: ...
NIF: e

CRANNR .. ............_ A . ... ...
LOCALIDAD: .......ooiii e

FORMA DE PAGO: (Marque la opcién deseada)

[0 TRANSFERENCIA BANCARIA
[0 PROAFORMACION

BANCO SANTANDER CENTRAL HISPANO / BSCHESMM
ES95 0049 5457 2722 1608 3897

NOTA: Una vez redlizado el pago se deberd remitir una
copia del comprobante de la transferencia al fax:
96 3694151 (M® Carmen Garcia) 6 envio del
documento en PDF acreditativo del pago a:

mcarmen@tirant.es, maria.esteban@tirant.com
o garcia@tirant.com

CURSO

ESTRATEGIA'Y
ORATORIA PROCESAL

2019

DIRECCION:

DrA. MARIA JosE FDEZ- FIGARES MORALES

ABOGADA Y PROFESORA
DE LA UNIVERSIDAD AUTONOMA DE MADRID
EsPecIALISTA EN LITIGACION Y ORATORIA
DirecTORA DEL EsTubio JURIDICO LEX REFRENDA

ORGANIZADO POR:
TIRANT FORMACION

tirant
formacion



PROGRAMA

tirant
formacion

Unidad 1
La formacion de la estrategia comunicativa y litigio-
sa como pieza clave de eficacia.

I.La construccion del Plan General de Intervencion
Letrada (PIDA). Variables, formulacion y Hoja de
Ruta.

2. La elaboracion y seguimiento del Plan de Actuacion
Litigioso (PAL). Momentos, pasos, definicion factica
del enfoque, ordenacioén de la informacion y formua-
cion del Plan de Actuacion.

El participante contara con las claves que inciden en
la intervencion del abogado como un proceso de
comunicacion persuasiva; podra elaborar su propio
Plan de Intervencion y su hoja de ruta. Se facilitara la
metodologia suficiente como para elaborar su propio
Plan de Actuaciéon Litigioso y fijar la estrategia de
partida a aplicar y saber revisarla a lo largo del proceso.
Sabra organizar los contenidos facticos y argumentales
tanto por escrito como de forma oral. Dispondra de
base para tomar decisiones sobre el pleito.

Unidad 2

La preparacién resolutiva de la actividad probatoria.

1. Determinacion del grado de solidez probatoria.
2. Generacion del Plan Probatorio.

3.Revision, contraste e impulso de la prueba. Admisibili-
dad y pertinencia.

Dotar a los participantes de meétodos gue detecten
el grado de solidez de la prueba disponible antes del
juicio. Verificada tal tarea, se estard en condiciones de
promover las acciones pertinentes sobre la prueba a
articular durante el proceso o tomar decisiones en
cuanto al ejercicio mismo de la accion, caso de falta de
viabilidad o sostenibilidad, y también a fin de valorar
otros modos de terminacion del proceso, como el
allanamiento, la transaccion o la mediacion. Se
facilitaran claves que ayuden a consolidar la propia
prueba o rebatir la adversa a partir de la seleccion de
fuentes, la revision de los presupuestos de la
admisibilidad de la prueba en el caso y la posible
preclusion de la aportacion o propuesta de prueba.

Unidad 3
La argumentacion y refutacion eficiente del informe o
las conclusiones.

1. Tipos de alegatos.
2. Métodos argumentales.
3.Sistemas de refutacion.

Se dotard de medios y conocimientos dirigidos a
dominar las diferentes formas de validar o refutar
dialécticamente los argumentos en virtud de su validez
juridica, su logica y su acreditacion probatoria. Se
expondra la oportunidad de uso de valores y emociones
en el discurso. Se accedera a diferentes métodos de
disension ante un tribunal, con atencion al uso de
falacias por los letrados de las partes.

Unidad 4
La apariencia persuasiva del discurso.
1. Ambito de influencia y la tactica de la mesa puesta

aplicada en estrados. Condiciones de aptitud. Requeri-
mientos.

2. Reglas de composicion de los hechos vy los funda-
mentos juridicos.

3.La elocuencia, el ingenio vy la tactica aurea de distribu-
cion de contenidos.

4. Principales cautelas de lenguaje del litigante. Licen-
Cias de escritura y de presentacion oral.

El participante sabra usar los argumentos con aptitud
y conocera las claves de influencia en el tribunal y podra
construir los hechos y los fundamentos de forma
eficiente; dispondrd de conocimientos que le permitan
usar el ingenio estilistico en virtud de las necesidades
persuasivas del caso. Cuidarad los matices propios del
lenguaje.

Unidad 5

La idoneidad de la defensa oral del informe en estra-
dos.

1. Potenciacion de las capacidades mentales vy la
inteligencia emocional.

2. Proyeccion de la voz en los estrados.
3.Dominio de la conducta corporal.
Potenciar el uso de las capacidades mentales

necesarias para la intervencion activa durante un juicio
oral.

Se capacitara para gestionar los pensamientos vy las
emociones y superar el miedo escenico. El participante
habra de saber utilizar convenientemente la conducta
corporal y la voz durante la ejecucion del discurso.

Actividades

Se aplicara un método que dispensa dificultad
progresiva. Se ofrecera una unidad tematica por semana
durante la cuales este asumira las tareas de
seguimiento, estudio y autoevaluacion de cada tema; a
estas se anadiran la preparacion y repaso conjunto y la
realizacion de pruebas de contenido global. Cada unidad
cuenta con ejemplos practicos. Se fomentaran
actividades que promuevan el autoaprendizaje.

Sistema de evaluacion

El participante habra de superar un test de
autoevaluacion por cada unidad y otro de caracter
global. Ademas, en su caso, una vez consideradas las
circunstancias concretas de la edicion del curso, la
direccion podra anadir la realizacion de cualquier otra
prueba. Dicha actividad adicional sera potestativa para la
direccion del curso vy, en su caso, de participacion
voluntaria para el alumnado.

Materiales docentes
— Documentacion de seguimiento de los contenidos.
— Clases magistrales audiovisuales
— Libro & E-booR: Estrategia de litigacion eficaz. Tactica,
argumentacion y oratoria para juicios, Maria José
Fernandez-Figares Morales - Editorial Tirant Lo
Blanch.
— Acceso a la biblioteca virtual, parte procesal. Acceso
limitado a la duracion del curso.
Cuestionario de autoevaluacion por cada unidad.
— Cuestionario de autoevaluacion de caracter global.
Ejemplos de juicio completo audiovisual.
— Cualquier otra prueba que la direccion estime conve
niente, su seguimiento sera voluntario para los partici
pantes.

Profesorado

Dra. Maria José Fernandez-Figares Morales

Abogada y Profesora de la Universidad Auténoma de Madrid
Especialista en Litigacion y Oratoria

Directora del Estudio Juridico Lex Refrenda
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